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1.ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ПРОГРАММЫ

1,.1.Щель реализации программы

Щель: формирование у слушателей профессиональных компетенций,

необходимых дJuI ведения предпринимательской деятелъности.

1,.2.Планируемые результаты обучения

А) Спушатель в результате освоениlI процраммы должен
следующими профессион€lльными компетенциями :

о }МОНИОМ выбрать организационно_пр авовую
пр едпринимательской деятельЕости;

о }монием заполнять формы бухгалтерской отчётности;
о ЗН&НИЯМи и УМенияМи рЕlзличных МеТоДоВ исслеДоВания рынка;
о }МОНИеМ ПРИНИМаТЬ УПРаВЛеIШеСКИе РеШеНИrI;
о зн€lниями и умением собиратъ и анапизировать информацию о

конкурентах, потребителях, поставщиках;
о }монием делатъ экономические расчёты;
о }монием разрабатывать и осуществлять планирование производствецноЙ

деятельности; 
.о знониями и умение разрабатывать бизнес­план;

о Знониом и Умением проводить презентации.

Б) Слушатель должен знать и уметь:
о нормотивно­правовую базу предцринимательской деятельности;
о состояние экономики и предпринимательства в Ярославской области;
о потонциали факторып благоприятствующие развитию м€lJIого и сЕеднего

бизнеса, программы поддержки рЕ}звития субъектов м€Lпого и среднего
предпринимательства;

о тохнологию разработки бизнес­плана;
о тооротические и методологические основы организации собственного

дела;
о основы бухгалтерского учета цредпринимательской деятельности;
о нЕUIогообложение предпринимательской деятельности;
о основы кадрового Делопроизводства;
. правила и нормы охраны Труда.
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2.СОДЕРЖАНИЕ ПРОГРАММЫ
2.1.Учебный план

Наименование разделов и дисциплин

н
д
дзоо
Е
ао
о
E{ь
о.н
Е(
03зн
ю
о

в том числе

всего лекции
Практи­
ческие
занятия

Дру­
гое

Поиск идеи. Выбор идеи.
К о м м ер ц иализация и деи.

8 8 8

Основы законодательства для
предгrринимателей. Нормативно­
правовые акты, регламентирующие
предпринимательскую деятельность.
Порядок регистрации
пр едпринимательской деятельности.
Лицензированные виды деятельности.
Организационно ­правовые формы
предпринимательской деятельности

8 8 8

налогообложение
предпринимательской деятельности.
Бухгалтерский учет и отчетность.

16 16 10 6

Основы менеджмента. 8 8 8

Основы маркетинга. Технология
проведения маркетинговых
исследований.

t2 |2 8 4

Финансово­экономические показатели
предпринимательской деятельности.
Разработка бизнес­плана

1б 16 8 8

4 4 2 2

Тренинги ",,Щеловое общение",
" Щелеполагание ", <<Презентация
проекта)

t2 |2 t2

Самостоятельная работа 8 8 8

индивиду€tльно е консультир ование 4 4 4
Итоговая аттестация. Зачет 4 4 4
итого 100 100 <,, 32 1б
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2.2 Календарный учебный график

Группы формируются в течение всего календарного года с января по

декабрь.

3.УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ
(оргАнизАционно_пЕдАгогиtIЕ скиЕ)

3.1.Требования к уровню подготовки поступающего на обучение,
необходимому для освоения программы

К освоению дополнителъной профессион€tJIьной программе допускаются
лица, имеющие и (или) получающие среднее профессион€lльное образоqание и
(или) высшее образование.

Наличие ук€ванного образования должно подтверждатъся документом
государственного или установленного образца.
3.2.Трудоемкость обучения

Общая трудоемкость курса составляет 4 зачетные единицы, норм живная
трудоемкость ­1 00 часов.

Курс <Бизнес для начинающих предпринимателей> включает в себя:
_ лекционные занятия;
­ практические занятия в форме семинаров, анапиза ситуаций и решения

3.3.Форма обучения
Форма обучения ­ очная ­ заочная

3.4. Режим занятий
При очной ­ заочной форме обучения учебная нагрузка устанавливается не

более 24 учебньD( часов в неделю
3.5.Материально­технические условия реализации программы

а) программное обеспечение: Windows, Wordo Exsel
б) техническое и лабораторное обеспечение ­ аудиториrI с

мультимедийным оборудованием, персонапьные компьютеры
3.б. Учебно_методическое обеспечение программы

Нормативная и справочная литература
1. Гражданский кодекс Российской Федерации
2. Налоговый кодекс Российской Федерации
3. Трудовой кодекс Российской Федерации
4. Федеральный закон от 8 мая 1996 г. N 41­ФЗ "О производственных

кооперативах" (с изменениrIми от 14 мая 2001 г,r 2L марта 2002 г., 18 декабря
2006 г.)

5. Федеральный закон от б июля 2007 года кО развитии малого и среднего
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предпринимательства в Российской ФедерациЬ (" р.д. Федеральных законов
от 18.10.2007 J\b 230­ФЗ, оТ 22.07.2008 м 159­ФЗ, оТ 23.07.2008 Ng 160­ФЗ,
от 02.08.2009 лэ 217_Фз, от 27.|2.2009 ль з65_Фз)

б. Федеральный закон от 8 авryста 2001 г. N 129­фз "О государственной

регистрации юридических лиц и индивиду€lпъных предпринимателей"(в

редакции Федеральных законов РФ от 23 июня 2003 г. N 76­ФЗ, от 8 декабря
2003 г. N 1б9­ФЗ от 02.L|.2004 N 127­ФЗ, от 02.07.2005 N 83­ФЗ, от 05.02.2007
N 13­ФЗ, от 19.07.2007 N 140­ФЗ, от 01.12.2007 N 318­ФЗ; с изм., внесенными
Федеральным законом от 27.10.2008 N 175­ФЗ)

7. Абрамов А.Л., Величко А.С., ,Щавыдов Д.В., ,Щостовалов В.Н.
Столкновение интересов власти, бизнеса и местного сообщества на
муниципЕlJIьном уровне. Москвао 2007 r.

8. АдминистрациJI Ярославской области. Методологические рекоменд ации
по развитию мЕlлого предпринимательства в муниципаJIьных образованиях
Ярославской области. Ярославль, 2006 г.

9. Аллахвердова О.В., Карпенко А.Д. Медиация ­ переговоры в ситуации
конфликта. Санкт­Петербург, 201 0 г.

10. Буров В.П., Морошкин В.А., Новиков О.К. Бизнес­план
методика составления. Москва, 19Р5 г.

1 1. Галахов В.В., Корнеев И.К:l Ксандопуло Г.Н. и др.
Щелопроизводство: Образцы, документы. Организация и технология работы.
Более 120

12. Грибов В..Щ. Основы бизнеса: Учеб. пособие. Москва,2000 г.
13. ,Щепартамент инвестиционной политики Ярославской области.

Виды и формы гоаударственной поддержки субъектов м€tпого и среднего
предпринимательства Ярославской области. Ярославль, 20 1 3 г.

|4. ,Щжонсон К., Абрамов И. ,Щеловая этика. Руководство по
управлению ответственным предприrIтием в р€}звивающейся рыночной
экономике. CIIIA, 2004 г.

15. Кеглер Т., ,Щоулинг П., Тейлор Б.о Тестерман Д. Реклама и
маркетинг в интернете. Москва, 2003 г.

16. Кислов Щ.В. Как читать бапанс? Изд­во <ГроссМедиа). Москва,
2007 г.

|7. Комаровский Н.А., Чумаченко М.А. Бизнес планирование. Изд­во
(ЯГТУ). Ярославлъ, 2011 г.

18. Крейг ,.Щарден­Филлипс. Ваш шанс изменитъ мир. Практическое
пособие по соци€lпъному предпринимательству. Москва, 2013 г.

19. Мороз Юрий. 1000 и 1идея дjul вашего бизнеса. Серия
<Психология бизнеса>. Изд­во <<Феникс>>. Ростов­на­rЩону, 2ОО4 r,

20. Мороз Юрий. На пути к Метабощизму (для интеллекту€tлов). Серия
<Хит сезоЕa>). Изд­во <<Феникс>>. Ростов, 2003 г.

21. Мудревский А.Ю. Методика составления бизнес­плана. Уч.
пособие. 2­е изд. Ярославль,2003 г.
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Щиск Лb 3 Бизнес для начинающих предпринимателей

YAROSLAVL CHAMBER ОF COMMERCE AND INDUSTRY
ЧУ ДПО ЦЕНТР ДЕЛОВОГО ОБРАЗОВАНИЯ ЯрТПП

1.

2.

aJ. Раздаточный материал Юрист.

4.ОЦЕНКА КАЧЕСТВА ОСВОЕНИЯ ПРОГРАММЫ (ФОРМЫ
АТТЕСТАЦИИ, ОЦЕНОЧНЫЕ И МЕТОДИЧЕСКИЕ МАТЕРИАЛЫ)

ЗАДАНИЕ к зачетч по кчрсу <<Бизнес для начинающих
предпринимателей>>

Написать бизнес­проект по примерЕому ппану и подготовить презеЕтацию проекта

(краtпкое,"",":::::­У:,::#",­­а,Ф.И.О)

1. Общая информация
1.1. Наlдденование субъектамаJIого предприншательства.
1.2, Организационно­правовм форма юридического лица.
1,З. ЧиСлО, состав, доли и адреса учрелителей юридшIеского лица (при регистрации индивидуального
предпринlд,tателя ­ Ф.и.о. и адрес физического лица).
1.4. Социальная значимость проекта.
1.5. Период (срок) реализациd бизнес­проекта (окупаемости бизнес­проекта).
1.6. Полнм стоимость реализЬции бизнес­проекта, ожидаемые источники денежных средств и их
структура (собственrше и заемные средства, бюджетное финансирование).
1.7. Краткие данны9 о профессионаJIьном образовании и oIшTe работы фезюме ).

2. Конъюнктура и перспективы развития рынка
2,|, Анализ современного состояниrI развития отрасли, рынка (спрос, предIожениrI на услуry (товар).
2,2, Основлъте потребительские грушш и ш( территориаJIьное распопожение.
2,З, Перечень основных (потенциальrшх) кошtурентов, их вл}uIние на рынке.

3. Описание продукции (работ, услуг)3.1. Основrше характеристики продукции фабоц услуц): фукциональное нщначение, основпые
пОтребительские качества и параметры продукlши фабот, усJUг), соответствие государственным
стандартам, патентно­лицензионнаrI защита, требования к контроJIю качества, сервисное обс;ryживание, и
т.д.)

4. Маркетинг и способы продвижения продукции (работ, услуг)
4.1. Обоснование рыночной ниши продукции фабоц усrryг): характеристика целевых рынков и
поведенIuI потребителей, преIд4ущества перед конкурентами, трудности выхода на целевые рынки,
наиболее эффектrвrше механизмы продвижения продукции фабот, услуг) на целевые рынки.
4.2, Характеристика ценообразования на свою продукцию (услуги) фасчет себестоимости, оценка
окупаемости затрац политика предоставленшI скидок, прайс­листы и т.д.)
4,З, Тактшtа и методDI реаJIизации про,ryкции фабот, усJryг) (прямая поставка, торговые
представители, посредники и т.п.).
4,4, Реклама и другие способы продвшкения про.ryкции Фабот, усJIуг) на рынок

5. Организация производства
5,1. Выбор места реаJIизации бизнес­rrроекта, его особенности (обеспеченность транспортной,
инженерной, социальной инфраотрукryрой; наличие и состояние производственных площадей,
доступЕость дIя покупателей, режип,t работы).
5,2. Источники поставки сырья и комIшектующшх дIя бизнес­проекта, I.D( местоположение и виды
доставки, колиtIество и ответственность поставщиков.
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5.3. Оценка потребности бизнес­rrроекта в персонале (общая численность персонаJIа, структура по

квалификации, система оIшаты труда и годовой фонд заработной платы, предполагаемые изменениJI в
структуре персонlша по мере ра.tвития бизнеса).
5.4. Расчет производственных издержек бизнес­ проекта. Определение заФат на реаJIизацию прrекта
(единовременных и текучих). Показатепи затрат подраздеJuIются по источникам финансирования.5.5. Описание производственного процесса. Объемы производстватовара (услуг).

б. Финансовый план
6.1. Щоходы и расходы по всем видам деятельностио (поквартально).
6.2, Бюджет нaшоговьtх гшатежей (даншlе по предполагаемым нЕuIоговым и прочим обязательrъш
платежам по всем видам деятельности, поквартально).
6.3. Расчет потока чистых средств (чистая гтрибыль)

7. Оценка эффекгивности бизнес­проекта'l.|, Расчет абсолшоттшх экономргIеских показателей деятельности соискателя (выруrка от реализации,
анЕшиз себестоlдлости цродукции фабот, услуг), предпопагаёмая прибыль, налоговые п.ilатежи).
'l .2, Расчет срока окупаемости бизнес­цlоекта. 

:

7.3 Анализ рисков (тигш рисков, условIбI ID( возникновения, возможный ущерб), пути ш пре.щотвраL_]еншI
(снижения),

(подпись) (расшифровка подписи)

(лата)
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